
Fixer un Prix

main­d'oeuvre:

marge brute:

profit:

magasin de détail:

grossiste:

1. Explique pourquoi les entreprises utilise les facteurs psychologiques 
et donne un exemple (qui n'est pas dans le paragraphe).

.

2. Un objet a un prix de gros de 100$ et tu ajoutes une marge brute de 
25%. Quel serait le prix de détail?

3. Un objet a un prix de détail de 150$. Il y a un rabais de 20%. Quel est 
le prix de vente?

prix de gros:

prix de détail:

prix de vente:

rabais/solde:
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